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Communiqué de presse 
 
Private Corner s’ouvre à la Belgique et lance une PRICAF en partenariat 

avec Mérieux Equity Partners : 

PC Feeder Mérieux Innovation 2 Belgium 
 

● Une étape clé pour Private Corner en matière d’expansion internationale. 
● Un partenariat renforcé avec Mérieux Equity Partners, acteur majeur du capital-

investissement dans l’innovation santé. 
● Une thématique d’investissement porteuse qui rencontre un succès significatif 

en France auprès de la clientèle privée. 
 

 
Paris, le 3 juillet 2025 - Private Corner, société de gestion digitale française dédiée aux 
actifs privés, annonce le lancement de sa première PRICAF en Belgique, en partenariat 
avec Mérieux Equity Partners (MxEP). Cette initiative marque une étape significative 
dans l'expansion internationale de Private Corner, jusqu'alors principalement active en 
France. 

 
Une offre différenciante et adaptée à la clientèle privée belge 
 
Par l’intermédiaire du fonds nourricier, PC Feeder Mérieux Innovation 2 Belgium, géré par 
Private Corner, des investisseurs privés belges, à travers leurs banquiers privés, pourront 
investir à partir de 100 000 euros, appelés sur une période de 4 à 5 ans. Ce fonds nourricier 
agrège les souscriptions d’investisseurs privés (personnes physiques et morales) dans un 
véhicule dédié, structuré sous forme de PRICAF, qui investira directement dans le fonds maître 
Mérieux Innovation 2 Belgium (MI2). Il est catégorisé Article 8 SFDR. 
 
MI2 s’inscrit dans la continuité de la mission de Mérieux Equity Partners d’accélérer et élargir 

l'accès des patients à des produits et services à fort impact transformant sur leur santé.  
Ce second fonds de la stratégie innovation de Mérieux Equity Partners, dont le premier closing 
a été annoncé en avril dernier, vise une taille cible de 150 M€. MI2 accompagnera une 
quinzaine de sociétés européennes innovantes, axées sur des avancées technologiques de 
pointe ou scientifiques de rupture. Elles bénéficieront des capacités financières et 
opérationnelles de MxEP, leur permettant de développer leurs produits et services jusqu’au 
passage de relais à un acteur industriel capable d’accélérer le processus de commercialisation 
des produits et services sur le marché. 
 
Le fonds cible des sociétés à différents stades de maturité afin de diversifier et réduire les 
risques, et qui développent des plateformes technologiques pour ne pas être dépendant d’un 
seul produit ou d’une seule application. La stratégie déployée couvre les plateformes 
diagnostiques et thérapeutiques (y compris les dispositifs médicaux) ainsi que les services aux 
pharmas (y compris les CRO1, CDMO2, outils de sciences de la vie, etc.). Le fonds MI2 a déjà 
réalisé un  premier investissement dans la société espagnole deepull qui développe, grâce à 
sa technologie révolutionnaire, des solutions de diagnostic rapides destinées au dépistage 
précoce de la septicémie et d’autres infections aiguës, directement à partir d’un prélèvement 
sanguin, avant hémoculture. 

 
1 Contract Research Organization – Prestataire de Services de Recherche 
2 Contract Development and Manufacturing Organization – Prestataire de Services de Développement et de 

Fabrication 
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« Nos interactions avec des sociétés de gestion paneuropéennes et des réseaux de 
distribution établis à l'échelle européenne nous ont naturellement poussées à nous projeter 
au-delà de l'Hexagone ! Nous sommes heureux de lancer notre premier véhicule à l’étranger 
avec MxEP, l’un de nos partenaires historiques. Si notre ambition majeure est de consolider 
notre position de leader en France, notre décision de nous ouvrir au marché belge marque 
une étape importante dans notre développement et une phase d’accélération majeure. Cela 
démontre notre capacité à répliquer notre modèle hors frontières : une offre différenciante et 
sur mesure pour la clientèle privée de nos partenaires distributeurs, une grande adaptabilité 
et rigueur dans notre approche et notre capacité à structurer nos fonds.” se réjouit Estelle 
Dolla, Présidente et cofondatrice de Private Corner. 
 

Mérieux Equity Partners : un investisseur actif en Belgique 
 
Mérieux Equity Partners est l'un des acteurs européens les plus reconnus et les plus actifs en 
matière de capital-investissement dans la santé, avec une activité importante en Belgique 
depuis plusieurs années. Six investissements ont été réalisés par la société de gestion en 
Belgique, dont quatre en capital-innovation, comme par exemple MRM Health (Plateforme 
propriétaire de développement de thérapies issues du microbiote) et Prodigest (CRO 
spécialisé dans le microbiote intestinal). 

Valérie Calenda, Associée en charge de l’activité Innovation au sein de Mérieux Equity 
Partners, déclare : “La Belgique bénéficie d'un écosystème fertile pour l'innovation dans les 
sciences de la vie, avec des villes comme Bruxelles, Gand et Liège abritant de grandes 
universités, des hôpitaux et des parcs de recherche. Mérieux Equity Partners a déjà investi 
dans plusieurs entreprises belges innovantes et bénéficie de la confiance de nombreux 
investisseurs institutionnels et familiaux belges. Après deux collaborations particulièrement 
fructueuses sur le marché français, nous sommes heureux de poursuivre notre partenariat 
avec Private Corner pour offrir à des investisseurs privés belges l’opportunité d’investir dans 
des sociétés européennes innovantes, à forte composante scientifique ou technologique.”  

 
*** 

 
Contacts presse :  
 
Private Corner  
RP France : Sophie Lhuillier - sophie@shakespr.fr / +33 6 31 73 03 42 
RP Belgique & Luxembourg : Sophie Lambert - sophie@bluechilli.be / +32 (0) 477 91 45 72 

Mérieux Equity Partners 
Laure Schlagdenhauffen – laure.schlagdenhauffen@ct-com.com / +33 6 30 11 97 50 /  
Sibylle Descamps – sibylle.descamps@ct-com.com / +33 6 82 09 70 07 
 
A propos de Private Corner 
Private Corner, société agréée par l’AMF en qualité de société de gestion de portefeuille, met à la disposition des 

spécialistes de la gestion de patrimoine et de fortune une plateforme d’investissement digitale sécurisée et 100% 

dédiée aux actifs non cotés. A partir de 100 000 euros, Private Corner donne accès à une sélection de fonds 

d'investissement de premier plan, généralement réservés aux investisseurs institutionnels ou aux grandes familles. 

A fin avril 2025, la société a collecté plus de 860M d’euros et accompagne plus de 3500 investisseurs privés via 

plus de 400 partenaires distributeurs.Plus d’informations : https://private-corner.eu/ 

A propos de Mérieux Equity Partners 

Mérieux Equity Partners (« MxEP ») est une sociéte de gestion d'investissement agréée par l'AMF, spécialisée 
dans le secteur de la santé. Avec plus de 1,5 milliard d'euros d'actifs sous gestion, le portefeuille de MxEP couvre, 
à travers toute l’Europe, les produits et services de santé les plus prometteurs, qu'ils soient matures ou innovants. 
Basée à Lyon et à Paris, l'équipe de MxEP est constituée de spécialistes de la santé et de professionnels de 
l'investissement qui soutiennent des entreprises européennes ayant un fort potentiel de croissance et de 
transformation, bénéficiant des racines industrielles et de la vision internationale de Mérieux. À travers nos deux 
stratégies, Buyout (gamme Mérieux Participations) et « Early-Stage » (gamme Mérieux Innovation), MxEP identifie 
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les entreprises de santé les plus attractives et offre capital, réseau et expertise aux entrepreneurs et équipes de 
direction pour accélérer leur croissance et améliorer les résultats pour les patients.  
Plus d’informations : www.merieux-partners.com 

 
 
L’investissement dans des fonds d’investissement alternatifs comporte des risques notamment de perte en capital 
et de liquidité.  
Avertissement : Ce document est une présentation commerciale à caractère purement informatif. 
Il n'a pas de vocation contractuelle. Il ne constitue ni un conseil en investissement, ni une offre de produit ou service 
ou une sollicitation d'aucune sorte. Veuillez-vous référer au règlement du fonds concerné et au document 
d’informations clés pour l’investisseur avant de prendre toute décision finale d’investissement. La performance du 
fonds n’est pas garantie, elle dépend de la rentabilité des actifs en portefeuille. Cet investissement est à ce jour 
réservé exclusivement aux investisseurs professionnels résidents Belges, tels que définis dans le règlement du 
fonds. Le fonds n'est pas autorisé à la commercialisation dans d'autres pays. 
 

http://www.merieux-partners.com/

